
Un camino común
El sector del comercio especializado en animales de com-
pañía ha experimentado apreciables cambios en los últi-
mos años. Especies ha estado siempre al lado del sector, 
y por ello es lógico que también se haya visto afectada. 
Pero estos cambios son también una estupenda oportu-
nidad para incorporar nuevos y renovados aires que di-
namicen los contenidos de la publicación.

Especies tiene la experiencia de sus 18 años de anda-
dura, que la han convertido en la revista de referencia 
dentro del sector. Durante todo ese tiempo hemos estado 
siempre al lado del profesional, recogiendo la voz de sus 
protagonistas directos, comunicando las noticias más re-
levantes y aportando información práctica y valiosa para 
que los comercios tengan una máxima rentabilidad.

Siempre hemos procurado además que esa información 
fuera en dos direcciones, sirviendo de interlocutores en-
tre los distintos actores implicados, atendiendo las suge-
rencias que recibimos de ellos o haciéndonos eco de sus 
reivindicaciones, inquietudes y pensamientos. Al igual 
que el comercio especializado, hemos apostado siempre 
por la cercanía.

La revista que tienes en tus manos marca el comienzo de una nueva etapa en la ya larga trayectoria de Especies. 
Con el paso del tiempo hemos crecido y madurado, y esto supone un paso en la evolución de nuestra revista. 
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Presentamos
Nuevas secciones
No renunciamos a ninguna de las directrices que hasta ahora nos han guiado; al contrario, ahora queremos poten-
ciarlas todavía más. Para ello, en la revista hemos trabajado una renovada línea editorial que esté más conectada 
aún con las necesidades actuales de los profesionales, y que contará con algunas nuevas secciones que podéis 
ya ver en este mismo número:
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Artistas del acuario 
y del terrario
Carlos y Adrián gestionan un negocio basado en el trato personalizado y honesto al cliente. En sus instalaciones 
acuarios y terrarios se transforman en los lienzos que dan rienda suelta a su afición, la cual han sabido 
transformar sabiamente en su profesión.

DendroAcua abrió sus puertas al pú-
blico en octubre de 2010. Ante todo, está 
formada por unos profesionales que lle-
van más de 15 años como aficionados a 
la acuariofilia y la terrariofilia y más de 
siete años trabajando en tiendas especia-
lizadas. Según se definen ellos mismos 
“esto es quizás lo que nos permite tener 
una visión más objetiva de las necesi-
dades del sector; somos unos auténticos 
apasionados por la naturaleza”.

Después de muchos años como aficio-
nados y habiendo participado en concur-
sos internacionales de paisajismo tanto 
acuático como terrestre, quisieron ense-
ñar al público estas nuevas vertientes de 
la acuariofilia y terrariofilia moderna que 
creían en pleno crecimiento y a las que 
consideran una nueva expresión de arte. 

Es así como quisieron utilizar en sus 
instalaciones acuarios y terrarios como 
lienzos y decidirse por abrir una tien-
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da especializada, decorada con acuarios 
naturales y terrarios tropicales.

Ante la pregunta de si volverían a ha-
cerlo aun a sabiendas de lo que supone, 
no hay duda, repetirían la experiencia, 
pues les encanta su trabajo.

CARACTERÍSTICAS ÚNICAS
DendroAcua es una tienda que apues-

ta por el asesoramiento y los servicios 
especializados tanto para particulares 

Personal: Carlos Clavero Martínez y 
Adrián Miras Roselló

Dirección: Avda. Cesáreo Alierta, nº 86. 
50013 Zaragoza

Teléfono: 976 414 151 

E-mail: info@dendroacua.com

Página web: www.dendroacua.com

Año de fundación: 2010

Distribución: zona de tienda (42 m2), 
almacén (6 m2) y área de trabajo (8 m2)

Horario: 
Lunes por la mañana cerrados/lunes por 
la tarde: 17:00-20:30.  
Martes a sábado: 10:00-13:30/17:00-20:30

•	 Tienda especializada en paisajismo 
acuático y terrestre.

•	 Acuarios y material técnico 
especializado.

•	 Diseño y construcción de terrarios 
y vivarios a medida.

•	 Servicios de asesoramiento estético 
y técnico, montaje y mantenimiento 
de proyectos a empresas  
y particulares.

•	 Peces tropicales.

•	 Especialistas en invertebrados  
de agua dulce.

•	 Especialistas en Dendrobates.

•	 Plantas acuáticas y tropicales.

•	 Diseño y montaje de jardines 
verticales.

 Acuario exposición
 Terrario exposición

 Batería peces 
 Expositor marcas premium

Escaparate
Entrada 
tienda
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Mostrador

www.facebook.com/DendroAcua 

www.youtube.com/user/Dendroaqua 

www.pinterest.com/dendroacua 

twitter.com/Dendroacua

DendroAcua

Servicios
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Carlos Clavero y Adrián Miras

Interior de la tienda

Exterior de la tienda

Consideran que su mejor 
arma para fidelizar 
a los clientes es su 

especial trato basado 
en la honestidad y 

profesionalidad.

Consum
ibles

Queremos abrir la ventana de EspeciesPRO a las personas que, con nombres 
y apellidos, están al pie del cañón día a día en el mundo del comercio espe-
cializado. En esta sección daremos cabida a tiendas y establecimientos que 
nos cuenten cómo hacen su trabajo, qué problemas ven y cómo trabajan para 
solucionarlos. Es una sección en la que contamos con la colaboración de todos 
nuestros lectores, y en la que os invitamos a participar desde ahora mismo.

Protagonistas

¿Conocéis las principales características de las especies animales cuyos 
productos vendéis en vuestra tienda? En esta sección os señalaremos los 
rasgos particulares de cada una de ellas, para que podáis familiarizaros me-
jor con ellas y tengáis oportunidad de ofrecer a vuestros clientes una mejor 
asesoría de ventas. Todo con un formato ágil y visual, en una página muy 
gráfica y que vaya al grano.

Las especies de Especies

Abrimos el debate, y ofrecemos una página en la que ponemos sobre la 
mesa un tema de actualidad, cuanto más candente mejor, para que dos pro-
fesionales nos den su punto de vista sobre el mismo. ¿Queréis saber qué 
piensa el sector sobre esa cuestión de la que has oído hablar? En esta sec-
ción encontrarás información cualificada de primera mano.

La opinión

Hemos trabajado una renovada línea editorial que esté más conectada 
aún con las necesidades actuales de los profesionales.

mantenemos nuestro sello
Como podéis comprobar, hemos introducido secciones (que no serán las únicas: esperad todavía a 
próximos números) que inciden en temas de interés que resulten lo más útiles posible a un comercio 
de mascotas. Pero esto no significa que nos hayamos olvidado de las que ya tenía nuestra revista:

•	 en nuestros Temas de Portada abordaremos 
a través de varios artículos aspectos 
interesantes para tu negocio.

•	 la acuariofilia seguirá teniendo entidad 
específica en nuestra revista, con sus 
propios espacios fijos para artículos y 
novedades comerciales.

•	 nos haremos eco de las últimas 
investigaciones y experiencias de los más 
prestigiosos autores.

•	 continuamos elaborando informes y 
artículos en donde podáis encontrar 
recursos de marketing para el buen 
desarrollo de vuestros establecimientos.

•	 daremos vida a la actualidad del sector en 
nuestra habitual sección de noticias breves 
de empresa.

•	 seguiremos muy de cerca los principales 
eventos del sector en nuestra sección 
de agenda.

•	 mantenemos nuestra sección de anuncios 
profesionales y tablón para ofertas y 
demandas relacionadas directamente con 
vuestros comercios.

•	 y no olvidamos la sección de novedades 
comerciales, para que estéis 
completamente al tanto de cuáles son los 
últimos productos que se lanzan al mercado.

Todos estos contenidos refuerzan el objetivo que tiene EspeciesPRO para ofrecer a los profesionales 
lo que realmente necesitan para desarrollar su trabajo, siempre con un enfoque muy práctico.

Para que nos acompañen en esta nueva andadura, hemos incorporado también nuevos nombres a 
nuestro comité asesor, en el que damos cabida a profesionales de primera categoría y a representan-
tes de las asociaciones e instituciones más destacadas dentro del sector del comercio especializado.

Hemos incorporado nuevos nombres  
a nuestro comité asesor, en el que damos  
cabida a representantes de primer nivel.

Siempre hemos procurado que la 
información fuera en dos direcciones, 

sirviendo de interlocutores entre 
los distintos actores implicados.
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especiespro.es 
Uno de los aspectos que más ha evolucionado en los últimos tiempos ha sido la facilidad 
para la comunicación. El sector del comercio especializado no ha sido ajeno a la intro-
ducción de las nuevas tecnologías y, por supuesto, EspeciesPRO también va a estar ahí.

Aunque nunca antes haya sido más sencillo acceder a todo tipo de información, es nece-
sario contar con un interlocutor fiable y con experiencia, que conozca bien los temas de 
los que habla y sepa seleccionar la información más interesante y útil. 

Para eso, EspeciesPRO contará a partir de ahora con una página web renovada, en la 
que daremos cabida a noticias de actualidad, novedades comerciales y agenda per-
manentemente actualizadas, así como otros servicios de utilidad para los comercian-
tes, como los enlaces a la legislación que tiene que ver con el manejo de los animales do-
mésticos y otros temas que les afectan, y un apartado con las principales asociaciones 
relacionadas con las mascotas y el comercio.

Aliado de tus ventas
¿Quieres tener aún más herramientas para mejorar tus ventas? En EspeciesPRO he-
mos pensado en nuevos formatos y servicios que sirvan para apoyar tu negocio. Junto a 
la revista encontrarás nuestro primer boletín de promociones para que puedas planificar 
mejor tus compras y por lo tanto realizar acciones de venta exitosas hacia tus clientes. 
¡Échale un vistazo, merece la pena!

También hemos creado un modelo de cartel promocional para que lo pongas en el 
escaparate de tu tienda y tus clientes sepan qué promociones tienes activas incluso 
antes de entrar en tu establecimiento.

¡Pon el cartel que incluimos en este número en tu escaparate y aprovecha las 
promociones del boletín de octubre de EspeciesPRO!

Y redes sociales
Somos conscientes de que las re-
des sociales son una herramienta 
cómoda y popular para mantener 
el contacto entre nuestros lectores 
y nosotros. Por eso, continuamos 
manteniendo nuestro perfil en Face-
book (que en estos momentos cuen-
ta con más de 2.200 seguidores), y 
esperamos vuestro apoyo para se-
guir creciendo y configurar una red 
de usuarios potente y con voz propia.

Así, Especies ahora es EspeciesPRO. Pero los cambios no se van a notar solamente en la cabecera. 
Te invitamos a que conozcas el ilusionante proyecto que emprendemos a partir de este momento.

Esperamos vuestro apoyo para seguir creciendo y 
configurar una red de usuarios potente y con voz propia.EspeciesPRO 

contará con 
una página web 
renovada, con 

noticias, novedades, 
agenda y otros 
servicios de 

utilidad para los 
comerciantes.

accede a la Zona Pro
No olvidamos quién es el público lector al que se dirige Especies: los profesio-
nales del sector. De ahí que ahora añadamos el "PRO" a su nombre, y que creemos 
una "Zona Pro" dentro de la página web, en la que se incorporará la información 
más destacada que sea de interés para los profesionales.

El acceso a la Zona Pro será restringido, pero cualquier comerciante puede acceder 
a ella de forma totalmente gratuita cumplimentando el formulario que ofrecemos 
en la zona de registro.

¿Por qué pedimos registro para acceder a la Zona Pro?

Porque en ella incluiremos la información de interés exclusiva para los profe-
sionales del comercio de mascotas: artículos de marketing, promociones de los 
fabricantes y distribuidores, herramientas descargables, tablón de anuncios y el 
archivo hemerográfico de la revista en versión digital descargable. Una informa-
ción que queremos que sea particular para vosotros, y de cuyas actualizaciones 
os iremos informando a través del correo electrónico. Os ofrecemos nuevos 

formatos y servicios 
que sirvan para 

apoyar tu negocio y 
mejorar tus ventas.

Entra y regístrate 
hoy mismo en www.especiespro.es
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